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El peso mexicano acu-
muló tres sesiones de 
pérdidas. Ayer, el tipo de 
cambio interbancario ce-
rró en 17.62 pesos, seis 
centavos por encima de 
los 17.56 pesos del martes. 

De acuerdo con Ban-
co Base, el tipo de cambio 
tocó un mínimo de 17.53 y 
un máximo de 17.67 pesos 
por dólar, no visto desde 
el 8 de abril, cuando Esta-
dos Unidos e Irán acorda-
ron inicialmente un cese 
al fuego por un periodo 
de dos semanas. 

El viernes pasado, el 
dólar cerró en 17.33 pe-
sos, tras lo cual comenzó 
la racha de ajustes para 
nuestra divisa.  “Con esto, 
el peso acumula tres se-
siones consecutivas de 
pérdida, con una depre-
ciación de 1.51% o 26.1 
centavos en ese periodo. 
La depreciación del peso 
en la sesión se debe al 
fortalecimiento del dólar 
y rompe con el compor-
tamiento del tipo de cam-
bio durante los últimos 
dos meses”, dijo el banco.

El mercado sigue es-
peculando que la Fed 
pueda subir su tasa.

En Estados Unidos los 
mercados cerraron mix-
tos. El Nasdaq encabezó 
las pérdidas al retroceder 
0.4%, seguido por el S&P 
500, que cayó 0.1%. El 
Dow Jones fue el único de 
los principales índices en 
terminar en terreno posi-
tivo, con una ganancia de 
0.4%, dijo GBM.  

“Los inversionistas se 
mantuvieron atentos a 
la publicación de los re-
sultados trimestrales de 
Micron Technology, un 
reporte clave para evaluar 
el entusiasmo en torno a 
la inversión vinculada a la 
inteligencia artificial, tras 
varios días de debilidad 
en el sector de semicon-
ductores. El decremento 
en los precios del petró-
leo brindó cierto apoyo a 
los mercados, con el WTI 
retrocediendo 4.6% den la 
sesión”, expuso. 

En México, el S&P/BMV 
IPC perdió 0.85%. Las ac-
ciones de Peñoles y Gru-
po México encabezaron 
las pérdidas, con retroce-
sos de 4.30 y 4.25% res-
pectivamente, debido a la 
debilidad en el mercado 
del cobre.

Más tensión 
para el peso 

BMV tiene 
retroceso

EXPECTATIVAS

PESIMISMO

PRODUCTOS MEXICANOS EN LAS IMPORTACIONES DE EU
(Participación en el total)
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transporte
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minerales 
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industrial
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diversas
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22.3%

29.8%

15.6%
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12.0%

10.7%

9.8%

7.3%

6.4%

2.2%
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12.0%
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2018 2025

INDICADOR ANTERIOR ACTUAL VARIACIÓN
TASA OBJETIVO 6.7500% 6.5000% -0.2500 pp.
TIIE A 28 DÍAS 6.7559% 6.7458% -0.0101 pp.
TIIE A 91 DÍAS 6.7931% 6.7829% -0.0102 pp.

CETES A 28 DÍAS 6.2800% 6.2800% 0.0000 pp.

INDICADOR ANTERIOR ACTUAL VARIACIÓN
S&P/BMV IPC 66,848.42 66,278.01 -0.85%
DOW JONES 51,666.84 51,848.90 +0.35%

S&P 500 7,365.46 7,358.22 -0.10%
NASDAQ 25,587.04 25,476.63 -0.43%

INDICADOR ANTERIOR ACTUAL VARIACIÓN
DÓLAR INTERBANCARIO $17.5690 $17.6248 +$0.0558

DÓLAR BANCARIO $18.0400 $18.0400 $0.0000
EURO $19.9811 $20.0200 +$0.0389
LIBRA $23.1786 $23.2140 +$0.0354

ANÁLISIS DEL IMCO

MÉXICO ES LA 
ALTERNATIVA A 
LOS INSUMOS CHINOS

LOS CAMBIOS comerciales han ocasionado que el país 
asiático haya perdido participación en 29 de los 32 

principales sectores de importación de EU entre 2018 y 
2025. En cambio, México la ha elevado en 22 de ellos > 4

	— Eréndira Espinosa

	— Eréndira Espinosa

DURANTE EL MUNDIAL

Piden servicios de protección
Alejandro Sáenz, tesorero y vocero de Asociación 
Mexicana de Empresas de Seguridad Privada e 
Industria Satelital (AMESIS), afirmó que el Mundial 
está generando una mayor demanda de servicios 
especializados de protección, particularmente en 
seguridad electrónica y videovigilancia. > 3

EN MENORES DE EDAD

Pantallas afectan el emprender
Carmen Cabrera, fundadora de BusinessKids,  explicó 
que el uso de pantallas en menores de edad es una 
amenaza latente para el desarrollo de negocios en 
el futuro, por la creciente pérdida de imaginación. 
Advirtió que la dependencia a dispositivos móviles y 
videojuegos afecta el pensamiento creativo. > 2

PRIMERA QUINCENA DE JUNIO

Inflación registra desaceleración
Durante la primera quincena de junio, el Índice 
Nacional de Precios al Consumidor (INPC) se ubicó en 
un 3.55% a tasa anual, informó el Instituto Nacional de 
Estadística y Geografía (Inegi). Con este resultado ligó 
su sexta desaceleración quincenal consecutiva y se 
consolidó en el rango del Banco de México. > 4
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REDUCE COSTOS LOGÍSTICOS

La IA, aliada del transporte
Sanjit Biswas, CEO y cofundador de Samsara, 
comentó que la industria de transporte global 
enfrenta retos como mayores costos de 
combustible, una alta rotación de personal y 
riesgos de seguridad. Explicó que lo anterior 
puede resolverse a través del uso de tecnologías 
como la inteligencia artificial. > 7

Foto: Especial

La compañía escocesa 
Johnnie Walker ahora 
comparte la cancha con 
el legendario futbolista, 
quien recibe un pase 
ideal y se lanza de chilena 
para conseguir un golazo. 
El famoso Striding Man 
u Hombre Caminante 
cambió por primera vez de 
posición en homenaje al 
goleador mexicano. > 2 

JOHNNIE WALKER

LA CHILENA DE 
HUGO SÁNCHEZ

Fuente: Banco de México.

Fuente: BMV.

TIPO DE CAMBIO

BOLSA DE VALORES

(Pesos por dólar spot)	

(Puntos al cierre)	

17.65

17.60

17.55

17.50

17.45

17.40

17.35

17.30
17 18 19 22 23 24

Junio

68,500

68,000

67,500

67,000

66,500

66,000
17 18 19 22 23 24

Junio



Las marcas ya no buscan 
los goles de Hugo Sánchez, 
apuestan a su historia, su 
legado y la nostalgia que 
despierta entre millones de 
aficionados.

El famoso futbolista 
protagoniza junto a la actriz 
Mariana Treviño un crea-
tivo anuncio de la tarjeta 
de crédito NU, en el que 
ante cualquier imprevisto 
recomienda “sacar la tarjeta 
morada”. 

La fuerza de su imagen 
también quedó reflejada en 
la alianza global con Airbnb. 
La empresa lo eligió como 
anfitrión de una serie de 
actividades exclusivas en 
el Estadio CDMX, donde 
aficionados pudieron convi-
vir con él, recorrer las insta-
laciones y obtener boletos 
para los juegos del Mundial. 
La campaña fue una de las 
principales activaciones 
internacionales de la plata-
forma de hospedaje para el 

torneo. La Federación Mexi-
cana de Futbol recurrió a la 
credibilidad y popularidad 
del exjugador para encabe-
zar iniciativas instituciona-
les. Fue una de las figuras 
centrales de la campaña 
La ola sí, el grito no, creada 
para promover un ambien-
te libre de expresiones 
discriminatorias durante el 
Mundial.

Hugo Sánchez, quien 
presume haber atinado al 
marcador a los dos prime-
ros juegos de la Selección 
Mexicana, también promo-
ciona una casa de apuestas 
y su imagen se relaciona 
con otras marcas comercia-
les… El goleador juega su 
otro Mundial. 

	— Héctor Linares

El otro 
Mundial  
de Hugo

Activo 
empresarial
José Yuste
dinero@gimm.com.mx

Mundial, competencia 
de aerolíneas; inflación 
sortea el torneo
El Mundial, sin duda, ha traído un impulso a ciertas activi-
dades económicas. A pesar de las marchas y bloqueos, el 
sector servicios, como hotelería, aplicaciones como Airbnb 
o restaurantes, han tenido un impulso de cerca de 80% en 
algunos partidos de futbol, e incluso en Guadalajara han 
llegado a ser de 90 por ciento.

El impulso del Mundial también ha traído competencia.
Aeroméxico se ha convertido en una de las aerolíneas 

charteras de selecciones, como, por ejemplo, la de Che-
quia, que ayer jugó contra nuestra Selección.

Incluso, Aeroméxico ha aprovechado la coyuntura y ha 
puesto en sus aviones los juegos del Mundial en vivo. Y 
la próxima semana añadirá las hamburguesas Bobo a sus 
menús premier. 

En el caso de Viva Aerobus, bueno, pues compitió por 
ser la aerolínea oficial de la Selección Mexicana y, desde 
luego, en imagen le ha ido bien.

Tan sólo en los primeros 15 días de junio, por el Mun-
dial, la inflación en el transporte aéreo despegó a 13.75 por 
ciento. Los paquetes turísticos aumentaron sus precios en 
4.07% y los hoteles, 8.73 por ciento.

Por el Mundial, tanto Aeroméxico como Volaris han 
puesto especial énfasis en sus rutas hacia la Ciudad de Mé-
xico, Guadalajara y Monterrey, las tres sedes mundialistas.

Y algunas aerolíneas extranjeras no se quedaron nada 
atrás. Por ejemplo, American Airlines, junto con Qatar 
Airways, son las aerolíneas oficiales de la FIFA.

Así que aprovechan al máximo un Mundial donde algu-
nas selecciones, y desde luego sus seguidores, están reali-
zando muchas millas de vuelo.
LA INFLACIÓN BAJA, PESÓ MÁS EL JITOMATE 
QUE LAS TARIFAS AÉREAS
La noticia buena es la baja inflacionaria por debajo de 4% 
durante la primera quincena de junio, al registrar 3.55 por 
ciento. Desde luego, un dato positivo. La noticia mala se 
refiere a precios volátiles, como frutas y verduras, donde 
el jitomate bajó 23.98%; el huevo, 4.51%, y el chile poblano 
28.33 por ciento. En estos casos, bien vale ver la inflación 
subyacente, la que no depende de precios volátiles, y ahí 
tuvimos un registro de 4.12% anual.

El dato es bueno. Varios esperaban un incremento en 
los precios por el Mundial, que ya ha dejado sentir sus au-
mentos en tarifas aéreas (13.75%), en hoteles (8.73%) y, des-
de luego, en paquetes turísticos (4.07%).
SHEINBAUM, LO QUE SE HIZO PARA COMBATIR 
LA INFLACIÓN
Sin embargo, bajaron los precios por la volatilidad de frutas 
y verduras. Y el dato no lo dejó pasar la presidenta Claudia 
Sheinbaun, quien, en efecto, recordó lo que el gobierno 
está haciendo para bajar la inflación. Por un lado, dejó de 
cobrar el Impuesto Especial sobre Producción y Servicios 
(IEPS) a la gasolina. Por otro lado, en el tema del jitomate, 
sí realizaron un acuerdo entre productores, centrales de 
abasto y tiendas de autoservicio para tratar de eliminar 
tanto intermediario. También, renovar el Paquete Contra 
la Inflación y la Carestía (Pacic), donde se encuentra una 
canasta de 24 productos por 910 pesos.
BANXICO MANTENDRÁ TASA EN 6.50%
La inflación está bajando y esto permitirá que, el día de hoy, 
el Banco de México comience a mantener su tasa de interés 
de referencia en 6.5% anual. Al fin y cabo, el instituto cen-
tral, gobernado por Victoria Rodríguez Ceja, ha dicho que 
mantendrá en 6.5% la tasa de referencia durante un periodo. 
Claro, siempre y cuando no veamos un alza en las tasas de 
Estados Unidos, lo cual nos pondría en problemas.
LA NECESARIA PRÓRROGA DEL PADRÓN 
TELEFÓNICO
Faltan más de 65 millones de usuarios de telefonía móvil 
para vincular su identidad con su teléfono celular. No están 
en el nuevo padrón. Y, supuestamente, el plazo termina el 
próximo martes. 

Es muy difícil que más de 60 millones de personas lo-
gren vincular su CURP con su teléfono en apenas seis días. 
Es indispensable una prórroga para el padrón. Son las per-
sonas de más bajos ingresos, las de prepago, quienes han 
faltado de vincular su teléfono.

El padrón no estaría en manos del gobierno, sino en 
manos de compañías como Telcel y AT&T. Esto genera 
cierta tranquilidad, porque cada vez que el gobierno tie-
ne un padrón de usuarios termina vendiéndose la base de 
datos en internet.

Esperemos que venga una indispensable prórroga para 
la vinculación de millones de teléfonos que faltan.

POR HÉCTOR LINARES
hector.linares@gimm.com.mx

Hugo Sánchez aprovecha un 
receso de la grabación para 
acomodarse el cabello, pide 
un espejo y confirma que no 
luzca despeinado. Entonces, 
regresa al balcón para simu-
lar que celebra uno de sus 
famosos goles frente a un 
dron que sobrevuela el Ángel 
de la Independencia. A cua-
tro décadas de ser una de las 
máximas figuras del futbol 
mundial, el Pentapichichi si-
gue vigente.

El escocés Johnnie Walker 
ahora comparte la cancha 
con el legendario futbolista, 
quien recibe un pase ideal y 
se lanza con una de sus ca-
racterísticas chilenas para 
conseguir un golazo.

El famoso Striding Man u 
Hombre Caminante, quien 
por más de 100 años ha 
acompañado a la famosa 
botella cuadrada y de eti-
quetado diagonal, cambió 
por primera vez de posición 
en homenaje al goleador 
mexicano.

“Es para mí un privile-
gio que hayan modificado 
a nuestro colega caminan-
te y, no sabía que le gusta-
ba el futbol”, dice con una 
sonrisa el exjugador del Real 
Madrid. “Así que fue un pri-
vilegio cuando me dijeron la 
idea de ponerle una chilena 
en la botella, eso me moti-
vó y me dio mucha ilusión”, 
agrega durante la presenta-
ción de la campaña Canta & 
Keep Walking.

Para la tercera justa mun-
dialista en México, la marca 
buscó tener una mayor pre-
sencia y tenía que hacerlo 
con un icono del futbol.

“Cuando pensamos en 
esta campaña y buscábamos 
al personaje ideal, pensamos 

La chilena, 
ahora marca 
registrada
LA CARACTERÍSTICA JUGADA de 
lanzarse para golpear el balón en el aire 
modificó por primera vez la imagen de 
Johnnie Walker 

HUGO SÁNCHEZ

de inmediato en Hugo Sán-
chez”, revela Juan Pablo Mo-
linar, embajador de la marca.

PROMOCIONAL
Una figura dorada del Hom-
bre Caminante, ahora en la 
posición de chilena, acom-
paña la botella roja en un 
recorrido por el restaurante, 
mientras que en las pantallas 
se transmite el promocional.

“Hice de la chilena una 
firma, de la maroma un sím-
bolo y del festejo una cele-
bración compartida porque 
de cada tropiezo nos he-
mos levantado más fuertes 
para seguir caminando jun-
tos. Aquí cantamos y segui-
mos caminando... México, el 
único camino es el camino 
hacia adelante”, expresa du-
rante el video.

El goleador, quien en su 
ingreso al evento estuvo 
acompañado por un grupo 
de mariachis, que entona-
ba el Cielito Lindo, bromea 
al recordar que alguna vez 
lo confundieron con uno de 
ellos. Eran sus primeros años 
en el futbol de España y las 
críticas eran fuertes. Los gri-
tos de: “¡Indio!” y “queremos 
futbolistas y no mariachis” 
retumbaban en sus oídos.

La perseverancia y la 
mentalidad lo llevaron a 
triunfar: “Seguí adelan-
te aunque incomodara, 

aunque doliera, aunque me 
criticaran seguí caminan-
do”, dice en otra parte del 
promocional.

El futbolista, quien este 
año cumple 50 años de su 
debut como profesional y 
quien con orgullo presume 

que ya debutó como abue-
lo, brinda por la Selección 
Mexicana con el deseo de 
que pueda ser campeón del 
mundo. Pide por un Mundial 
sin violencia y que el torneo 
sea recordado entre los me-
jores de la historia.

Abuso de pantallas amenaza futuros negocios
POR ERÉNDIRA ESPINOSA
erendira.espinosa@gimm.com.mx

El uso de pantallas en meno-
res de edad es una amena-
za latente para el desarrollo 
de negocios en el futuro, por 
la creciente pérdida de ima-
ginación, advirtió María del 
Carmen Cabrera, fundadora 
de BusinessKids. 

La empresaria detrás del 
primer programa integral 
de desarrollo emprendedor 
infantil a nivel mundial ad-
virtió que la dependencia 
a los dispositivos móviles y 
videojuegos está afectando 
el pensamiento creativo, un 
factor que podría compro-
meter la creación de nuevas 
empresas.

Apenas hace unos días, 
la presidenta Claudia Shein-
baum puso sobre la mesa la 
posibilidad de que este año 
se discuta y hasta se legisle el 
tiempo que niños y jóvenes 
pasan en las pantallas y en 
las redes sociales.

Frente a dicho panora-
ma, Cabrera explicó que la 
inmediatez de la era digital 
está cambiando la estructu-
ra mental de los futuros em-
prendedores: “A los niños les 

cuesta mucho más crear, les 
cuesta mucho más no de-
pender de un teléfono”.

Con presencia en más de 
37 países, 148 sucursales y 17 
años en el mercado, Cabrera 
señaló que “antes, le decías 
a un niño en una actividad: 
hay que hacer esto, y el niño 
volaba”.

Actualmente, dijo, los 
niños en los restaurantes y 
en los aeropuertos tienen un 
teléfono o una tableta para 
evitar el “aburrimiento”. 

MECANISMO CEREBRAL
El problema es que el ce-
rebro tiene un mecanis-
mo de defensa frente al 
aburrimiento, que es la 
imaginación. 

“Los mismos padres de 
familia no los dejan aburrir-
se. ¿Por qué? Porque en el 
momento en que están en 
un avión, lo que sea, en ese 
momento les enchufan a un 
dispositivo y el cerebro ya no 
puede generar esa función. 
El cerebro no detona la ima-
ginación porque la estamos 
obstruyendo con el disposi-
tivo”, expresó.

Al ser consultada so-
bre cómo esta falta de 

AFIRMA BUSINESSKIDS

imaginación afectará el eco-
sistema emprendedor del 
mañana, Cabrera expuso que 
si no hay imaginación en los 
niños, los nuevos empren-
dimientos simplemente no 
van a existir, porque los ne-
gocios nacen para resolver 
problemas y sin imaginación 
difícilmente se podría lograr 
ese objetivo. 

Reconoció que a Busi-
nessKids llegan niños con la 
idea de que su negocio sea 
ser “youtuber”, frente a lo 
cual la ejecutiva afirmó que 
la solución no es prohibir la 
tecnología, sino transfor-
marla de una herramienta 
de consumo pasivo a una de 
emprendimiento activo. 

“Lo que sí es muy impor-
tante es que los niños... los 
preparemos para que ge-
neren contenido real”, me-
diante actividades como la 
investigación.

BusinessKids es una em-
presa que ofrece cursos para 
desarrollar el espíritu em-
prendedor de los niños, in-
clusive cuenta con cursos 
de verano; al final de estos 
programas los menores lan-
zan al mercado su idea de 
negocio. 

Si no hay 
imaginación en los 
niños, los nuevos 
emprendimientos 
simplemente no van 
a existir, porque los 
negocios nacen para 
resolver problemas.”
MARÍA CABRERA
FUNDADORA DE 
BUSINESSKIDS

37
PAÍSES
se encuentra presente la 
labor de BusinessKids, 
que es un programa 
integral de desarrollo 
emprendedor infantil

MÉXICO EN EL AÑO

SEGUNDO EN LAS VENTAS
Durante el quinto mes de 2026, México colocó 
un total de 129 mil 947 vehículos ligeros y 
pesados cero kilómetros y 640 mil 494 en 
el acumulado enero-mayo, representando 
avances de 4.4 y 4.0%, respectivamente, 
expuso el reporte Mercado Automotor Regional 
elaborado por la Asociación Latinoamericana de 
Distribuidores de Automotores (Aladda). En un 
comunicado, detalló que México quedó detrás 
de Brasil, que colocó 274 mil 317 unidades en 
mayo y un millón 147 mil 785 en el acumulado.

	— De la Redacción
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Minimalismo monetario
La principal característica de la Junta de Gobierno del Banco 
de México en el periodo de Victoria Rodríguez Ceja es que, 
con un enfoque minimalista, están cumpliendo cabalmente 
con las metas que les establece la Constitución. El Inegi, pre-
sidido por Graciela Márquez Colín, informó que, al cierre de 
la primera quincena de este mes, la inflación creció a una tasa 
anual de 3.55%, lo que la ubica dentro del margen autoim-
puesto por el propio instituto central.

La inflación subyacente, que es donde la política monetaria 
tiene más impacto, sigue disminuyendo y tuvo un crecimiento 
de 4.12 por ciento. Si bien es cierto que la meta de inflación 
es de 3%, con un intervalo de uno por ciento, este crecimien-
to de la inflación subyacente casi está en línea con la marca 
establecida para la inflación general.   
REMATE RATIFICADO
Estos datos no únicamente le dan la razón a la Junta de Go-
bierno, integrada por la gobernadora y los subgobernadores 
Jonathan Heath, Galia Borja, Omar Mejía y José Gabriel 
Cuadra, sino también al Padre del Análisis Superior, que en 
todo momento y, a pesar de las críticas, ha avalado el trabajo 
del instituto central. Se demuestra que las acciones que se 
tomaron durante la pandemia, la fractura en las redes de su-
ministro y el ajuste de una economía abierta que ahora bordea 
los aranceles, fueron bien leídas por el Banxico y mejor inter-
pretadas por la Junta de Gobierno, aunque es necesario decir 
que Heath se mantuvo en el lado equivocado de la historia. 

El decano de los subgobernadores pudo mantener su ima-
gen de influencer financiero y ser una suerte de héroe entre 
aquellos quienes creían que su posición dentro de la Junta de 
Gobierno le convertía en una suerte de mártir. 

Aquí siempre se ha dicho que sus posiciones dentro de la 
Junta de Gobierno estaban equivocadas en varios sentidos: 
no respetaba el papel de vocera de la gobernadora y, con sus 
declaraciones, quería ganar las discusiones que no obtenía 
en la Junta de Gobierno. Uno de los daños de su actitud fue 
hacer creer a muy amplios sectores de la opinión financiera 
que el Banco de México estaba capturado por el gobierno, que 
había perdido credibilidad y una sarta de barbaridades que, 
desgraciadamente, todavía mantienen algunos.

Hablar de la captura del instituto central es, por decir lo 
menos, una insensatez. A pesar de los intentos de control po-
pulista que trató de ejercer Andrés Manuel López Obrador, 
los miembros de la Junta de Gobierno se mantuvieron fieles a 
su mandato. Habría que recordar la gran muestra de indepen-
dencia que en su momento tuvo Gerardo Esquivel, quien no 
fue ratificado para otro periodo porque cayó de las simpatías 
de AMLO por no ceder a su capricho. En todo momento, la 
presidenta Claudia Sheinbaum ha respetado la autonomía 
del Banco de México, puesto que entiende que es fundamen-
tal para la estabilidad económica del país.
REMATE TRAICIONERO
La actitud de Jonathan Heath, ciertamente, generó ruido 
público en contra del Banxico, especialmente de quienes no 
supieron entender el cambio en la manera de comunicar del 
instituto central, porque extrañaban las características que 
impusieron en su tiempo Agustín Carstens y Alejandro Díaz 
de León. Sin embargo, Victoria Rodríguez no intentó copiar a 
sus dos más recientes antecesores. Asumió un estilo propio y 
los hechos le están dando la razón. La gobernadora del Banxi-
co tiene un estilo muy preciso de comunicar, establece cuáles 
son los puntos fundamentales y a ellos se apega. El Padre 
del Análisis Superior ha seguido diariamente, desde 1988, al 
instituto central, lo que le permite afirmar que este estilo está 
apegado a hechos tangibles que se han venido comprobando.
REMATE CORREGIDO
La secretaria de Energía, Luz Elena González, presentó las 
acciones del gobierno de la presidenta Sheinbaum para el 
sector eléctrico, con una complejidad verdaderamente gran-
de. Han decidido no cuestionar los errores graves que cometió 
en la CFE Manuel Bartlett, junto con López Obrador. Ellos 
dos se encargaron de cerrar la puerta a la inversión privada 
en energías renovables, en diversos sectores y abandonaron 
su obligación constitucional de distribuir la energía eléctrica. 

Tiene que decir que no hay apagones porque sí se genera 
la energía eléctrica. Lo que sucede, dicen, es que hay cortes en 
la transmisión. Lo que no señalan es que la transmisión es res-
ponsabilidad de la CFE, dirigida por Emilia Calleja. Bartlett 
se equivocó cuando, siguiendo un capricho político, compró 
las plantas de Iberdrola, que tiene como CEO a Pedro Azagra, 
quitando ese dinero de la transmisión, de ahí que ahora la CFE 
tenga que programar inversiones de urgencia para evitar lo 
que ellos llaman suspensión de suministro. López Obrador y 
Bartlett presumieron esta operación como un acto de liber-
tad. La realidad fue que causaron un gravísimo daño al país.
REMATE RECONOCIDO
Alejandro Malagón, presidente de la Concamin, es un líder 
que tiene una gran habilidad para resolver conflictos.

Análisis 
superior
David Páramo
david.paramo23@gimm.com.mx

1. El secretario de Economía, Marcelo 
Ebrard, afirma que Estados Unidos 

impulsa una reorganización industrial con 
el objetivo de reducir su dependencia de 
Asia, particularmente en sectores como se-
miconductores, farmacéutica, electróni-
ca, dispositivos médicos y robótica. Debido 
a que tanto México como Estados Unidos 
mantienen dependencias de entre 70 y 90% 
respecto a Asia en diversos insumos estra-
tégicos, existe la posibilidad de que par-
te de la producción, actualmente ubicada 
en esa región, se traslade a Norteamérica. 
Esto podría traducirse en nuevas inversio-
nes, generación de empleos y una mayor 
capacidad manufacturera para México y su 
nearshoring.

2.La compañía mexicana Bleeding Edge 
eligió Querétaro para la colocación de 

la primera AI Factory de nueva generación, 
una infraestructura con la que busca que el 
país se sume la carrera por la inteligencia 
artificial. La empresa, dirigida por Natán 
Rosengaus, desarrolló una plataforma para 
entrenamiento, inferencia, agentes y aplica-
ciones avanzadas de IA, en un contexto de 
creciente demanda global de cómputo ace-
lerado. Sergio Rosengaus, cofundador y 
chairman, destaca que este tipo de instala-
ciones serán clave para que México compita 
en la nueva economía digital. El proyecto se 
apoya en un modelo modular e industriali-
zado que acelera el despliegue frente a los 
centros de datos tradicionales.

3.La que logró un acuerdo salarial favo-
rable con sus trabajadores y, así, evi-

tó un conflicto, como en años pasados, fue 
la armadora de origen alemán Audi Méxi-
co, que preside André Richter. La empresa, 
cuya planta se encuentra en San José Chia-
pa, Puebla, logró con el Sindicato Indepen-
diente de Trabajadores de Audi México, que 
encabeza César Orta Briones, la participa-
ción de tres mil 412 empleados con derecho 
a voto, lo que representó una amplia partici-
pación. Con esto, los sindicalizados recibi-
rán un incremento salarial directo de 4.6%, 
además de una mejora de 14.9% en presta-
ciones. Gracias a esto, se descarta la posi-
bilidad de una huelga como la que sufrió la 
empresa a principios de 2024.

4. Alejandro Malagón Barragán, lí-
der de la Confederación de Cáma-

ras Industriales (Concamin), fue invitado 
especial en la sesión del consejo directivo 
de la Cámara Nacional de la Industria Tex-
til (Canaintex), presidida por Rafael Torre 
Lamuño, y compartió una visión sobre los 
principales temas que inciden en la com-
petitividad y el desarrollo de la industria. 
Abordó la importancia de reforzar el control 
aduanero y combatir las prácticas ilegales 
de comercio; los retos en la implementación 
de la reducción de la jornada laboral; el esta-
tus y la relevancia estratégica de la revisión 
del T-MEC, así como las oportunidades para 
impulsar la sustitución de importaciones y 
privilegiar el contenido nacional.

POR NAYELI GONZÁLEZ
nayeli.gonzalez@gimm.com.mx

El Mundial de Futbol está 
generando una mayor de-
manda de servicios espe-
cializados de protección, 
particularmente en seguri-
dad electrónica, videovigi-
lancia, control de accesos, 
escoltas, así como siste-
mas de rastreo y monitoreo 
satelital.

E n  e n t r e v i s t a  c o n 
Excélsior, Alejandro Sáenz, 
tesorero y vocero de Asocia-
ción Mexicana de Empresas 
de Seguridad Privada e In-
dustria Satelital (AMESIS), 
dijo que se ha visto una ten-
dencia positiva principal-
mente en las ciudades sedes 
como la Ciudad de México, 
Guadalajara y Monterrey.

Comentó que se estima 
una derrama económica de 
65 mil millones de pesos ge-
nerados por el evento masi-
vo. “Ha crecido, la demanda 
de servicios, sobre todo mu-
cho para patrocinadores, con 
custodios especiales”.

Explicó que la mayor de-
manda de estos servicios se 
está registrando por parte de 
empresas de carga y logísti-
ca, compañía de retail, cen-
tros comerciales, así como 
también restaurantes o ser-
vicios de comida, donde se 

está pidiendo un monito-
reo adicional o cuidados 
especiales.

Mencionó que entre los 
servicios de mayor deman-
da se encuentra el GPS para 
todas las unidades de trans-
porte, tanto logístico como 
monitoreo como para turis-
tas especiales, donde ya re-
gistran 20% más.

El directivo aseguró que, 
para poder hacer frente a la 
creciente demanda, las em-
presas que forman parte de 
AMESIS llevaron a cabo in-
versiones adicionales para 
la compra de tecnología, así 
como la contratación de per-
sonal adicional.

“Varias empresas inver-
timos en crecimiento, 
sobre todo en nues-
tros centros de 
monitoreo, en 
tecnología, 
nuevos equi-
pos de GPS, 
que es lo que 
lo que nos 
caracteriza 
principalmente”.

Dijo que, gra-
cias a este evento, el 
sector de seguridad privada 
ya espera un crecimiento, 
para el cierre de 2026 de por 
lo menos 10 por ciento, en 
comparación al año pasado, 
así como 15% más para los 

sistemas de monitoreo GPS.
Ésta es una tendencia que 

esperan se pueda mantener 
en 2027, ya que se estima un 

aumento importante en la 
llegada de turistas a 

partir de este año.
Dijo que en 

lo que va del 
año y aun te-
niendo como 
contexto el 
Mundial ,  el 

nivel de in-
seguridad no 

se ha disparado, 
esto gracias al traba-

jo conjunto y de prevención 
que se ha llevado a cabo, 
principalmente por parte de 
la Guardia Nacional.

La evolución de los ries-
gos y la sofisticación de las 

amenazas han llevado a que 
cada vez más personas y em-
presas busquen mecanismos 
de protección confiables.

Por ello, es necesario que 
los usuarios verifiquen la le-
galidad, certificaciones y ex-
periencia de las empresas 
proveedoras antes de con-
tratar cualquier servicio de 
seguridad.

“Es fundamental que los 
consumidores no basen su 
decisión únicamente en el 
precio. Contratar servicios 
con empresas irregulares o 
sin certificaciones puede re-
presentar riesgos importan-
tes para la seguridad de las 
personas y sus bienes”, dijo 
en días pasados Raymundo 
Mancera Sandoval, presi-
dente de AMESIS.

MUNDIAL DE FUTBOL

Aumenta la demanda de 
servicios de protección
LABORES como seguridad electrónica, 
videovigilancia, control de accesos, 
escoltas, así como sistemas de rastreo 
y monitoreo satelital de punta, entre lo 
más solicitado por los clientes

Refuerzan el turismo en 
África ante ébola: ATTA
POR MIRIAM PAREDES
miriam.paredes@gimm.com.mx

El sector turístico y de 
aviación en el continente 
africano mantiene sus ope-
raciones y proyecciones de 
crecimiento para la tempo-
rada alta que inicia este mes, 
respaldado por estrictos pro-
tocolos sanita-
rios coordinados 
entre los minis-
terios de Salud y 
Turismo locales, 
afirmó Virginia 
Messina, direc-
tora de la African 
Travel and Tou-
rism Association 
(ATTA).

En entrevista 
precisó que, a pesar de las 
alertas emitidas por la Orga-
nización Mundial de la Salud 
(OMS) respecto al brote de 
ébola originado en la Repú-
blica Democrática del Con-
go (RDC), las reservaciones y 
los itinerarios comprados no 

PROTOCOLOS DE SALUD Y CONECTIVIDAD AÉREA

registran cancelaciones ma-
sivas, manteniéndose el flujo 
de visitantes internacionales 
en las principales regiones 
receptoras de la costa este y 
sur del continente.

Messina explicó que la ex-
periencia previa de la región 
en la gestión de crisis epi-
demiológicas ha permitido 

activar mecanis-
mos de respues-
ta especializados 
que limitan el 
impacto econó-
mico en la indus-
tria turística. 

“África y la re-
gión han lidia-
do con este tipo 
de pandemias y 
de brotes en el 

pasado, y eso ha hecho que 
los países tengan muy bue-
na coordinación y protoco-
los específicos. Todos estos 
países alrededor de la Re-
pública Democrática del 
Congo ya han impuesto ma-
yores medidas de seguridad 

Alejandro 
Sáenz, tesore-

ro y vocero de la 
AMESIS.

Foto: Especial

65
MIL MILLONES

de pesos generados 
en seguridad por el 

evento de futbol

en la frontera, como la toma 
de temperatura y obser-
vación de síntomas para 
asegurar que no haya más 
importaciones”.

7.9
POR CIENTO
es el crecimiento 
interanual de 
llegada de turistas 
para el norte de 
África en junio

Datos de la asociación 
muestran que aunque a es-
cala mundial existe una re-
ducción de asientos de 2.1%, 
el norte de África mantiene 
un crecimiento interanual de 
7.9% para este mes, mientras 
que en África Subsahariana, 
el aumento es de 4.6%. “Los 
cielos africanos se han man-
tenido abiertos y operando 
con normalidad con una ca-
pacidad aérea promedio de 
6.0% interanual”.

VISITANTES
Entre los mercados emisores 
con mayor crecimiento ha-
cia África están Rusia, Portu-
gal, Italia, China, India, Reino 
Unido, Turquía, Alemania, 
España, entre otros. Mientras 
que algunos otros mercados 
emergentes reportan flujos 
crecientes como en el caso 
de Brasil y México.

“El fortalecimiento de la 
conectividad directa entre 
Sudamérica y el sur de África 
modificó los flujos de trán-
sito. Actualmente, la ruta di-
recta de cinco horas desde 
Sao Paulo, Brasil, hacia Sud-
áfrica reduce la dependencia 
de las conexiones tradicio-
nales a través de Europa, op-
timizando los tiempos de 
traslado para el viajero lati-
noamericano”, apuntó.

Virginia Messina, directora de 
la African Travel and Tourism 
Association (ATTA).

Foto: Especial
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POR LINDSAY H. ESQUIVEL
lindsay.hernandez@gimm.com.mx

L
a creciente rivalidad 
comercial entre Esta-
dos Unidos y China es 
una ventana de opor-
tunidad para México. 
Ante los cambios en la 
política comercial es-
tadunidense han re-

configurado las cadenas 
globales de suministro y for-
talecen la posición de Mé-
xico como plataforma de 
producción para abastecer al 
mercado norteamericano.

De acuerdo con el Insti-
tuto Mexicano para la Com-
petitividad (Imco), mientras 
China ha perdido parti-
cipación en 29 de los 32 
principales sectores de im-
portación de Estados Unidos 
entre 2018 y 2025, México la 
ha aumentado en 22 de ellos. 

Los mayores avances 
se observan en industrias 
como equipo de transpor-
te, electrónicos, maquinaria 
industrial, plásticos y hule, 
manufacturas diversas, mue-
bles y bebidas.

“Esta tendencia confir-
ma que México se consolida 
cada vez más como una al-
ternativa estratégica a China 
para la manufactura orienta-
da a Estados Unidos”. 

Al mismo tiempo, abre 
oportunidades para que 
empresas e inversionistas 
europeos se integren a las 

ALTERNATIVA A INSUMOS CHINOS

MÉXICO ESTÁ POSICIONADO 
PARA ABASTECER MÁS A EU
El Imco destacó que la 
participación del país en 
las importaciones del 
vecino del norte crece, 
mientras que la del país 
asiático desciende

cadenas de valor de Amé-
rica del Norte aprovechan-
do las ventajas que ofrece el 
T-MEC, expuso el Imco.

En los datos del Institu-
to se detalla que los secto-
res donde China retrocede y 
México avanza, y constituyen 
oportunidades de inversión 
son computadoras y produc-
tos electrónicos, maquinaria 
industrial, equipo de trans-
porte, plásticos y hule, vidrio 
y productos minerales no 
metálicos, muebles, manu-
facturas diversas y bebidas.

En estos sectores la de-
manda estadunidense es 
elevada, las exportaciones 
chinas se debilitan y Mé-
xico ya demuestra capaci-
dad para absorber mayores 
flujos.

Por su parte, los subsecto-
res como el equipo médico, 
aire acondicionado y refrige-
ración, automóviles y camio-
nes, autopartes, así como las 
válvulas y los componentes 
metalmecánicos, destacan 
por su relevancia estratégica.

En ellos convergen tres 
factores:  una demanda 

El contraste
Mientras China ha 
perdido participación 
en 29 de los 32 
principales sectores 
de importación de 
Estados Unidos entre 
2018 y 2025, México 
la ha aumentado en 
22 de ellos. 

EL DATO

sostenida en Estados Unidos, 
la pérdida de participación 
de proveedores chinos y ni-
veles de utilización de plan-
ta que sugieren espacio para 
nuevas inversiones y expan-
sión productiva.

EXPANDIR LA 
CAPACIDAD
Ante esta coyuntura México 
debe expandir la capacidad 
productiva en subsectores 
estratégicos y con demanda 
creciente. 

Y es que en industrias 
como equipo médico, aire 
acondicionado y refrigera-
ción, así como en diversos 

segmentos automotrices, las 
plantas operan cerca de su 
límite de producción. 

“Esto refleja una deman-
da sostenida que supera la 
capacidad productiva dis-
ponible y abre espacios para 
nuevas inversiones. Para las 
empresas europeas, este 
contexto sugiere que nuevas 
plantas, ampliaciones o lí-
neas de producción podrían 
incorporarse rápidamente a 
cadenas de suministro con 
una demanda ya consolida-
da”, dijo el Imco.

Asimismo, señaló que es 
indispensable diversificar 
inversiones hacia subsec-
tores emergentes de rápido 
crecimiento vinculados a la 
relocalización. 

“La fabricación de ma-
nufacturas como juguetes, 
joyería, artículos de ofici-
na, tuberías de plástico y es-
tructuras metálicas muestran 
tasas de crecimiento supe-
riores al resto de exportacio-
nes, aun cuando sus montos 
actuales son relativamente 
pequeños”, comentó el orga-
nismo de investigación.

POR KARLA PONCE 
karla.ponce@gimm.com.mx

La inflación en México man-
tiene su trayectoria descen-
dente. Durante la primera 
quincena de junio, el Índice 
Nacional de Precios al Con-
sumidor (INPC) se ubicó en 
un 3.55% a tasa anual, infor-
mó el Instituto Nacional de 
Estadística y Geografía (Inegi).

Con este resultado ligó su 
sexta desaceleración quin-
cenal consecutiva y se con-
solidó dentro del rango de 
tolerancia establecido por el 
Banco de México (Banxico), 
cuyo objetivo permanen-
te es de 3.00% +/- un punto 
porcentual. 

Esta tregua para el bolsi-
llo de los consumidores fue 
impulsada, principalmente, 
por una marcada corrección 
a la baja en los precios de 
los productos agropecuarios, 
con especial énfasis en el ru-
bro de frutas y verduras.

A su interior, la inflación 
subyacente, considerada la 
parte más estructural de la 
economía porque elimina los 
bienes y servicios de mayor 
volatilidad, registró un nivel 
de 4.12% anual. 

Por su parte, la inflación 
no subyacente, que agrupa 
a los energéticos y las tarifas 
autorizadas por el gobierno, 
se situó en 1.61% a tasa anual.

En el desglose quince-
nal, algunos de los productos 
de mayor consumo popular 

mostraron disminuciones 
significativas. 

El jitomate encabezó la 
lista de alivios con una caída 
del 23.98% quincenal en su 
costo, seguido por el huevo, 
que disminuyó un 4.51%, y 
el chile poblano con una re-
ducción del 28.33 por ciento.

PRESIONES 
A pesar del dato favorable, 
los especialistas advierten 
que no es momento de can-
tar victoria. 

Alejandro Saldaña, eco-
nomista en jefe de Ve por 
Más (Bx+), destacó que el 
panorama inflacionario en 
el mediano plazo es toda-
vía sumamente comple-
jo y retador para 
las familias y las 
autoridades.

“Los pre-
cios de ma-
terias primas 
energéticas 
recientemen-
te presentan 
n ive les  a lgo 
menos  e leva-
dos tras los últimos 
eventos en Oriente Medio, 
pero en el ámbito local, per-
sisten las presiones salariales 
y se prevén en adelante me-
nores condiciones de holgu-
ra en la economía”, apuntó el 
especialista.

Saldaña añadió que facto-
res internos, como la realiza-
ción de eventos deportivos, 
podrían generar presiones 

La inflación registra
senda descendente

PRIMERA QUINCENA DE JUNIO

adicionales en el sector ser-
vicios durante las siguientes 
lecturas.  No obstante, mati-
zó que la relativa apreciación 
del tipo de cambio continua-
rá actuando como un amor-
tiguador, restando presión 
a los precios de mercancías 
importadas. 

Ante este escenario, es-
timó que la inflación 

general podría 
registrar un re-

punte tempo-
ral durante el 
mes de julio.

P o r  s e -
parado, los 

analistas de 
Banamex Lau-

ra Díaz, Paulina 
Anciola e Iván Arias 

coincidieron en que la infla-
ción general y la subyacente 
cerrarán este año en niveles 
de 4.3%, aunque con un ses-
go que calificaría a la baja.

A través de un análi-
sis, señalaron que una ma-
yor holgura económica y 
la persistente fuerza del 
peso mexicano podrían ac-
tuar como los principales 

catalizadores a la baja para 
los precios de las mercancías.

BANXICO 
Frente a esta coyuntura, la 
Junta de Gobierno del Ban-
co de México (Banxico) ha 
determinado consolidar su 
postura monetaria dentro 
de un rango estimado de 
neutralidad.

En el entorno financie-
ro internacional, las alertas 
permanecen encendidas por 
los movimientos de la Re-
serva Federal de los Estados 
Unidos (Fed). 

“Existe el riesgo de que 
la postura relativa al Fed se 
presione ante el cambio de 
liderazgo en este último or-
ganismo y la solidez que 
exhibe la economía estadu-
nidense”, advirtió Saldaña.

Bajo estas consideracio-
nes macroeconómicas, des-
cartó que el banco central 
mexicano realice ajustes o 
recortes al referencial, pro-
yectando que la tasa de in-
terés se mantendrá firme y 
sin cambios, al menos, hasta 
mediados de 2027.

4.12
POR CIENTO
anual fue la inflación 
subyacente, es decir 

la no volátil

POR LINDSAY H. ESQUIVEL
lindsay.hernandez@gimm.com.mx

A sólo 13 días de haber ini-
ciado el Mundial de Fut-
bol 2026, el dinamismo 
comercial y turístico en 
México ha superado las ex-
pectativas iniciales. 

De acuerdo con Octavio 
de la Torre, la Confedera-
ción de Cámaras Naciona-
les de Comercio, Servicios 
y Turismo (Concanaco Ser-
vytur) reportó que la derra-
ma económica acumulada 
durante las primeras casi 
dos semanas del evento 
asciende a aproximada-
mente 17 mil 500 millones 
de pesos.

Esta cifra macroeconó-
mica preliminar no con-
templa los ingresos por 
boletaje, los cuales ya se 
encuentran completamen-
te agotados en las distintas 
sedes del país.

IMPULSO DIRECTO
El presidente del organis-
mo cupular, Octavio de la 
Torre, destacó que el prin-
cipal objetivo del sector 
privado es garantizar que 
este flujo de capital permee 
de manera efectiva en las 
micro, pequeñas y media-
nas empresas que sostie-
nen el comercio local.

“Durante los primeros 
13 días traemos una cifra 
aproximada de 17 mil 500 
millones de pesos, que es-
tamos buscando que esos 
millones de pesos pues 
también lleguen a la base”, 
señaló el líder empresarial.

De la Torre precisó que 
a este monto se le deben 
sumar cinco mil millones 
de pesos adicionales co-
rrespondientes de manera 
exclusiva a las entradas de 
los partidos, donde “están 

POR NAYELI GONZÁLEZ
nayeli.gonzalez@gimm.com.mx

El acuerdo que permite la 
apertura del Estrecho de 
Ormuz, tras el fin del con-
flicto en Oriente Medio, 
es “frágil y evidentemen-
te muy débil”, lo que sigue 
generando volatilidad en 
los precios de los hidro-
carburos en los mercados 
internacionales.

Alejandra León, direc-
tora de estrategia para La-
tinoamérica de S&P Global 
Energy, dijo que aun cuan-
do el costo del barril logró 
una caída, tras el cese a las 
agresiones entre Irán, Es-
tados Unidos e Israel, pues 
pasó de rozar los 120 dó-
lares por barril a 75 dóla-
res tras el acuerdo, el costo 
que tenía hasta antes de la 
guerra no podrá alcanzarse 
en un plazo menor a cinco 
o seis meses.

Derrama económica 
es por 17,500 mdp

MUNDIAL Y VACACIONES 

agotadas todas las activi-
dades y todos los asientos 
de los países que son sede”.

Explicó que el fenóme-
no económico actual pre-
senta una particularidad: la 
convergencia del calenda-
rio mundialista con el pe-
riodo vacacional escolar.

Esta coyuntura ha ge-
nerado un doble motor de 
consumo interno, impulsa-
do tanto por el turismo in-
ternacional como por las 
familias mexicanas que 
aprovechan el receso de 
verano.

Sin embargo, debido a 
que no hay un acuerdo fi-
nal, en caso de que se can-
cele el acuerdo actual, el 
costo del petróleo podría 
dispararse hasta 150 o in-
cluso 180 dólares por barril.

“El 14 de junio hubo un 
anuncio de que se iba a 
reabrir el estrecho de Or-
muz, definitivamente es 
un acuerdo para sentar-
se a negociar. El fin de se-
mana pasado Irán volvió a 
decir que cerraba el estre-
cho por la presencia militar 
en el Líbano. Hay dos pla-
zos, uno a 30 días y otro a 
60 días para terminar las 
negociaciones”.

“Lo que hay que enten-
der es que el pliego petito-
rio de las negociaciones es 
amplio, no habían logrado 
llegar a ninguna forma de 
acuerdo y es crucial enten-
der lo que piden una y otra 
parte. Desde nuestro punto 
de vista el acuerdo es to-
talmente frágil y evidente-
mente muy débil”, dijo.

Mencionó que una de 
las principales demandas 
de Irán es permanecer jun-
to con Omán con el control 
del estrecho de Ormuz.

Sergio Meana, gerente 
de Desarrollo de Negocios 
para Latinoamérica de Ar-
gus, dijo que existe incerti-
dumbre de navieras sobre 
si podrán atravesar el es-
trecho con seguridad.

Foto: Especial

Octavio de la Torre, presidente de la Concanaco Servytur.

La convergencia del 
calendario mundialista 
con el periodo vacacional 
escolar ha generado un 
doble motor de consumo 
interno.”

REDISTRIBUCIÓN 
El líder de la Concanaco 
Servytur reveló que existe 
un cambio estructural en el 
comportamiento del con-
sumidor nacional. 

En esta ocasión, la de-
manda no se ha concen-
trado únicamente en los 
destinos tradicionales de 
costa, sino que se ha diver-
sificado hacia el turismo de 
aventura, religioso, cultural 
y de reencuentro familiar.

Estados sin litoral como 
Zacatecas, Hidalgo, Pue-
bla y el interior de Oaxaca 
registran incrementos no-
tables en la afluencia de 
visitantes. 

Incluso, factores exter-
nos como bloqueos viales 
en ciertas regiones redirec-
cionaron el flujo de viajeros 
hacia destinos alternativos.

Frágil y débil, 
acuerdo para 
el estrecho  
de Ormuz

ANÁLISIS DE S&P GLOBAL ENERGY

Fuente: Elaborada con datos del Imco

TASA ANUAL

(Variación % del INPC)

Fuente: Inegi

VARIACIÓN POR SECTORES
(Puntos porcentuales, enero-noviembre de 2018 a 2025)

Computadoras 
y electrónicos

Muebles y 
mobiliario

Productos de 
minerales 

Plásticos 
y hule
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Política monetaria, 
¿cuánto podría durar 
la pausa?

Aunque la gran mayoría de los economistas 
y analistas encuestados, tanto por Citi como 
por el Banco de México, no anticipa un movi-
miento de tasas derivado de un cambio en la 
decisión de pausa en política monetaria en el 
corto plazo, sino hasta finales de 2026, si las 
condiciones de presión inflacionaria globales, 
la liberación hacia el alza del estancamiento 
de la economía mexicana y, cierta certidum-
bre proveniente de la negociación del T-MEC 
por mensajes del 1 de julio, podrían cambiar 
el escenario.

En lo interno (y pese al dato que publicó 
ayer el Inegi sobre el IGAE), el que la economía 
mexicana siga transitando por un periodo de 
marcada debilidad, originada en una caída im-
portante de la demanda interna y la inversión 
fija bruta, y si la inflación continúa corrigién-
dose a la baja, las posibilidades de una baja 
adicional en la tasa de referencia se acentúan.

La gobernadora Victoria Rodríguez ha sido 
vocal en sus últimas dos intervenciones públi-
cas al respecto. La actualización a 1.1% de la 
perspectiva de crecimiento del PIB en 2026, 
es algo para tomar en cuenta, tanto como la 
moderación de la inflación, que fue ratificada 
en el dato de la primera quincena de junio.

Banxico no tiene ningún mandato sobre el 
crecimiento y la creación de empleo, pero la 
búsqueda de la estabilidad de precios no pue-
de ser un “amarre” para la reducción de la tasa, 
o el alza de ésta, si las condiciones cambian. 

Las decisiones monetarias por eso son tan 
difíciles de tomar, porque miran el bosque 
completo, trayectorias y datos de coyuntura 
que hoy utiliza la data, no sólo la trayectoria 
de un algoritmo econométrico que no siempre 
se alimenta de la data oportuna.

Si la inflación continúa bajando, como se 
ha observado en las últimas tres lecturas tan-
to para la general como para la subyacente, 
es posible que aumenten las posibilidades de 
que la tasa baje a un nivel inferior a 6.5%, pero 
no en la reunión de hoy. Esto se muestra en 
el promedio de la encuesta de Citi. De los 35 
encuestados, 28 no esperan un movimiento en 
el corto plazo, mientras que dos anticipan un 
recorte en diciembre de 2026 y seis partici-
pantes esperan un movimiento durante 2027.

La mediana del pronóstico para la tasa de 
política monetaria a finales de 2026 se man-
tiene sin cambios en 6.50%, con estimaciones 
que van de 6.50% a 6.25 por ciento.

Las proyecciones de inflación de mediano 
plazo disminuyeron también, pero se están 
ubicando por encima de la realidad, porque 
en su mayoría no incorpora los efectos del 
prolongado subsidio al IEPS, y las acciones de 
política agropecuaria que han incidido sobre 
precios de los básicos.

La proyección mediana para la inflación ge-
neral a finales de 2026 se ubica en 4.23% des-
de 4.35% hace dos semanas, pero el resultado 
acumulado hasta el 15 de junio deberá proyec-
tarla por debajo de 4% y, para el componente 
subyacente se mantiene la proyección privada 
en 4.20%, contra 4.12% y la proyección ligera-
mente superior a 4% que mantuvo Banxico en 
su informe monetario.
DE FONDOS A FONDO
#MonitorJurídicoCoparmex… Pues con la 
novedad que la comisión Nacional de Seguri-
dad y Justicia, que encabeza Jorge Peñuñuri, 
y con acuerdo del Comité Nacional, que pre-
side Juan José Sierra, crea el Comité Jurídico 
Nacional que integrará a especialistas jurídicos 
de todos los colegios, barras, asociaciones de 
abogados y especialistas. La coordinación de-
rivará en la integración de un Monitor Jurídico 
Nacional que arrojará data clara del número y 
causa violatoria del derecho, de resoluciones 
judiciales contrarias al Estado de derecho, sea 
propiciada por la implementación de reformas 
constitucionales o legales o por la actuación 
“alineada” de jueces, magistrados y ministros 
a la línea del acordeón o a la política ordena-
da desde el Ejecutivo, y que dejan sin defensa 
frente al estado al sector privado.

No se trata de ir en contra de opiniones, 
sino subrayar que todo lo que no esté apegado 
a derecho y que afecte de manera importante 
los derechos privados, la libertad económica 
y los derechos humanos de empleados y em-
pleadores. Nos dicen que es una especie de 
consejería jurídica al interior de la Coparmex, 
un contrapeso político, no partidista, que ex-
ponga la afectación a inversiones privadas y 
socios de Coparmex.

BBVA México busca 
1.1 millones de pymes
Las empresas 
podrán destinar 
estos recursos a 
capital de trabajo 
con plazos de 36 a 
60 meses
POR KARLA PONCE
karla.ponce@gimm.com.mx

BBVA México lanzó su nue-
vo Crédito Simple Digital 
Pyme. Con esta herramien-
ta, la institución financie-
ra proyecta una colocación 
incremental de mil 541 mi-
llones de pesos durante su 
primer año de operación.

La estrategia está di-
señada para atender a un 
universo potencial de 1.1 
millones de pequeñas y me-
dianas empresas (pymes), a 
las que se les permitirá ges-
tionar financiamientos que 
van desde los 50 mil has-
ta los 14 millones de pesos, 

CRÉDITO 100% DIGITAL

con tasas fijas personaliza-
das y sin necesidad de pa-
rarse en una sucursal. 

De acuerdo con datos 
oficiales, las pymes generan 
actualmente 70 por ciento 
del empleo formal y apor-
tan 52 por ciento del Pro-
ducto Interno Bruto (PIB) de 
México.

Actualmente, BBVA Mé-
xico atiende a seis de cada 
10 de estos negocios que ya 
se encuentran bancarizados 
en el país. Esta innovación 
digital responde a un cam-
bio profundo en los hábitos 
de consumo y conectividad 

en territorio nacional, don-
de 83% de la población 
cuenta con acceso a inter-
net y 61 millones de perso-
nas utilizan activamente las 
plataformas de banca móvil.

 
ADELANTE
El nuevo esquema adopta-
do por el banco permite un 
proceso de autogestión que 
emula la agilidad de las em-
presas fintech más compe-
titivas del mercado.

Hugo Nájera Alva, direc-
tor general de Desarrollo de 
Negocios de BBVA Méxi-
co, destacó la madurez que 
ha alcanzado el ecosistema 
tecnológico de la institución 
y la urgencia de trasladar 
estos beneficios al sector 
empresarial.

“La transformación digi-
tal dejó de ser una prome-
sa para convertirse en una 
realidad. Si ya demostra-
mos que el crédito para las 
personas físicas puede ser 
100% digital, hoy es el tur-
no de las pymes, que son el 
pilar fundamental del desa-
rrollo en México”. 

Uno de los principa-
les diferenciadores de esta 
propuesta radica en la velo-
cidad de respuesta, dismi-
nuyendo la brecha temporal 
que históricamente ha fre-
nado el crecimiento de las 
empresas.

Mientras que el sector 
bancario tradicional pro-
media un plazo de 17 días o 
más para autorizar y liberar 
recursos, la solución digital 
de BBVA México garantiza 
la entrega del capital en un 
plazo máximo de 10 días.

Desde la institución acla-
raron que esta velocidad no 
implica relajar los filtros de 
riesgo. 

“La velocidad no viene 
de evaluar menos, sino de 
evaluar mejor”.

Las pymes podrán des-
tinar estos recursos tanto a 
capital de trabajo con pla-
zos de 36 a 60 meses, como 
a inversiones en activos fijos 
o proveeduría inmediata

1,541
MILLONES
de pesos se espera 
colocar durante el primer 
año de operación

Hugo Nájera 
Alva, director 

general de Desa-
rrollo de Negocios 

de BBVA  
México.

Foto: Especial
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La empresa afirma 
que va a cumplir con 
lo estipulado por la 
autoridad mexicana 
y respetará el plazo

POR CARLA MARTÍNEZ
carla.martinez@gimm.com.mx

AT&T México no ha soli-
citado una prórroga a la 
Comisión Reguladora de 
Telecomunicaciones (CRT) 
para alargar el plazo de 
vinculación de líneas móvi-
les, dijo Gabriel Contreras, 
consejero General, Vice-
presidente Regulatorio y 
de Asuntos Externos de la 
empresa.

“No hemos solicita-
do ninguna prórroga y no 
estamos solicitando nin-
guna prórroga”, subrayó 
Contreras en conferencia 
de prensa.

El 30 de junio de 2026 
concluye el plazo para que 
las personas registren su lí-
nea móvil y a partir del 1 de 
julio su número será sus-
pendido en caso de que no 
realicen el proceso de vin-
culación con su proveedor 
del servicio.

La Comisión ha seña-
lado que no dará prórroga 
para que los usuarios pue-
dan registrar su línea móvil 
después del plazo estipula-
do en la ley en materia de 
telecomunicaciones y ra-
diodifusión y en los linea-
mientos relacionados con 
la vinculación.

Por otra parte, la presi-
denta Claudia Sheinbaum 
comentó que este jueves 25 
de junio informarán cómo 
va el avance del registro.

Mónica Aspe, CEO de 
AT&T México, dijo que en la 
empresa tienen el compro-
miso de cumplir con la re-
gulación y contribuir a que 
se cierren los espacios de 
impunidad.

“Para AT&T México 
nuestros clientes son lo más 
importante; por eso hemos 
hecho  inversiones millona-
rias para facilitar el proce-
so y que se lleve a cabo de 
la forma más ágil  y simple 
posible, cuidando siem-
pre su información con los 
más altos estándares de 
seguridad”.

Al 13 de junio, AT&T ha 
vinculado a 50% de sus 
usuarios con un avance en 
pospago de 95%.

En AT&T no se ha 
solicitado prórroga

REGISTRO MÓVIL

Gabriel Contreras, consejero General, vicepresidente Regula-
torio y de Asuntos Externos de la empresa estadunidense.

EXPERIENCIAS
El proceso de vinculación 
de líneas móviles en el país 
no es una medida aislada, 
sino parte de una tenden-
cia internacional que busca 
reducir el anonimato en las 
telecomunicaciones.

“Lo que ordena la ley en 
este caso en particular es 
muy parecido a lo que pasa 
en otros diferentes países 
del mundo, yo me atrevería 
a decir en la mayor parte de 
las democracias modernas”, 
dijo Contreras.

AT&T explicó que la fi-
nalidad del registro es evitar 
líneas anónimas y dar ma-
yor trazabilidad a los servi-
cios móviles.

“La ley busca que se aso-
cie una línea con un usuario 
a efecto de evitar que haya 
líneas anónimas”, explicó 
Contreras.

El directivo agregó que 
el procedimiento no impli-
ca, según la normativa, una 
transferencia masiva de da-
tos al gobierno ni la con-
servación de información 
sensible por parte de las 
operadoras.

“No compartimos infor-
mación, hoy, el proceso de 
vinculación requiere que 
hagamos una asociación 
y esa información se que-
da bajo nuestro resguardo”, 
señaló.

Además, Contreras des-
tacó que el proceso ha sido 
preparado con anticipación 
para atender a usuarios de 
prepago y pospago.

“Estamos preparados 
con tiempo para cumplir 
con la normativa en todos 
sus términos”, dijo.

Por su parte, Samy Abu-
yaghi, CRO y vicepresidente 
de ventas de AT&T, mencio-
nó que se trata de “un pro-
ceso fiable y seguro”.

“Hemos capacitado a 
más de 20,000 colabora-
dores de todos nuestros ca-
nales de venta  para apoyar 
a nuestros clientes a realizar 
el proceso de vinculación, 
es un proceso confiable y 
seguro”, destacó Abuyaghi.

SAMSARA BEYOND 2026

LA IA REDUCE RIESGOS

Surge una nueva era inteligente para 
la industria de transporte, donde se 
evitan accidentes, rotación de gente y 
se reducen costos

POR AURA HERNÁNDEZ
aura.hernandez@gimm.com.mx

Los fanáticos de Fox Mc-
Cloud finalmente volverán 
a subirse al Arwing para lu-
char contra las hordas lide-
radas por el Dr. Andross en 
su intento por conquistar el 
Sistem Lylat, una historia que 
muchos ya conocen y que, 
aun así, sigue cautivando.

Star Fox llega este jueves 
25 de junio de manera ex-
clusiva a Nintendo Switch 2 
y en Excélsior ya tuvimos la 
oportunidad de probar este 
remake, ya que se basa en el 
título lanzado para la consola 
Nintendo 64 de 1997.

Esto significa que la his-
toria se mantiene fiel a la 
original, aunque con unos 
pequeños cambios. Por 
ejemplo, se incluyó un pró-
logo que funciona como tu-
torial y ahora se tienen varias 
cinemáticas que ayudan a 
conectar mejor las misiones. 

A lo que se añade la in-
troducción de más diálogos 
entre los personajes, de tal 
manera que la relación entre 
Fox, Falco, Slippy y Peppy se 

Fotos: Cortesía Nintendo.

Fox McCloud salió recientemente en la película Super Mario 
Galaxy, y fue bien recibido por las fans de la saga.

siente más profunda. Sin ol-
vidar que finalmente se tie-
ne doblaje oficial en español 
latino. 

Otro gran cambio con res-
pecto al original es el aparta-
do visual en la cinemáticas, 
ya que se tienen personajes 
muy detallados que incluso 
generaron memes entre la 
comunidad haciendo refe-
rencia a los furros, pero que 
se acoplan con las gráficas 
de la generación actual de 
consolas.

Además, está acorde con 
la versión que los fanáticos 
vieron de Fox McCloud en la 
reciente película Super Mario 
Galaxy. 

En cuanto al modo de jue-
go, el tutorial explica bastan-
te bien lo que se puede hacer 

y los controles reaccionan 
bien al hacer un giro de barril 
o simplemente poner la mira 
contra un objetivo.

Los videojugadores pue-
den elegir el modo campaña 
que sigue la historia y, desa-
fortunadamente para algu-
nos, será rápida.

Afortunadamente, se aña-
dió un nuevo modo desafío 
para que los fanáticos pon-
gan a prueba sus habilidades 
de aceleración y vuelo, sobre 

todo contra Falco; para de-
rrotar a un jefe dentro de un 
límite de tiempo o para des-
truir una cantidad determi-
nada de cierto enemigo.

A esto se suma el modo 
multijugador que permi-
te enfrentar a cuatro contra 
cuatro, resultando en bata-
llas épicas y caóticas. Sin ol-
vidar que GameChat permite, 
a través de la cámara, utili-
zar avatares de los persona-
jes del juego y controlar sus 
reacciones o, bien, te pone 
en tu video orejas y otros 
cosméticos.  

Star Fox para Nintendo 
Switch 2 es una opción para 
que los fanáticos de Fox re-
vivan esas hazañas de su ni-
ñez o adolescencia, al mismo 
tiempo que atrae a nuevos 
videojugadores que apenas 
están conociendo esta saga.

50
POR CIENTO
de los usuarios de 
prepago han registrado 
su línea con AT&T México.

de servicios 
de aires acon-
dicionados, 
calefacción 
y plomería 
Goettl adoptó 
esta platafor-

ma a partir de 2022 y, desde 
entonces, ha logrado reducir 
su tasa de accidentes hasta 73 
por ciento.

Lo anterior gracias a que 
la plataforma ofrece orien-
tación para el conductor en 
tiempo real, alertas en cabina 
sin necesidad de que un su-
pervisor viaje en el vehículo, 
así como pruebas en video 
para proteger a los conducto-
res y a la empresa en caso de 
accidentes.

Ahora evoluciona sus dash 
cam para resolver otros pro-
blemas que enfrentan los 

conductores como la visibi-
lidad limitada, siendo el ma-
yor ejemplo la nueva cámara 
Samsara 360 grados.

Se trata de una cámara de 
salpicadero capaz de captu-
rar una vista completa de 360 
grados desde un único punto 
de montaje, así como funcio-
nes interactivas de panorá-
mica y zoom. Esto significa 
que los conductores pueden 

LOGÍSTICOS

Fotos: Especial

Star Fox vuelve a la carga

Foto: Elizabeth Velazquez Ramirez

POR AURA HERNÁNDEZ
ENVIADA
aura.hernandez@gimm.com.mx

L
AS VEGAS.– La indus-
tria de transporte glo-
bal enfrenta retos como 
mayores costos de com-
bustible, una alta ro-
tación de personal y 
riesgos de seguridad; los 
cuales pueden resolverse 

a través de tecnologías como 
la inteligencia artificial.

Sanjit 
Biswas, CEO 
y cofundador 
de Samsara, 
comentó que 
el tema más 
importante 
que han com-
partido sus 
clientes du-
rante este año 
es el aumento 
del costo de 
combustibles.

“El precio ha subido entre 
30 y 40% este año debido a 
la guerra en Oriente Medio y 
eso está afectando a muchos”, 
afirmó al inaugurar Samsara 
Beyond 2026.

A esto se añade que los 
costos del equipo, es decir, de 
tractores, remolques y otras 
herramientas, sobre todo el 
mantenimiento, se ha vuelto 
más caro en los últimos dos 
años.

Por lo anterior, esta indus-
tria necesita generar ahorros 
a través de una mayor efi-
ciencia en las operaciones o, 
bien, reduciendo riesgos, por 
lo que la tecnología es una 
opción para lograrlo.

Aunque Biswas aceptó que 
adoptar nuevas herramien-
tas tecnológi-
cas puede no 
sólo “abru-
mador”, tam-
bién puede 
convertirse en 
un “distrac-
tor” y generar 
desconfianza 
entre los con-
ductores, por 
eso, Samsara 
los ha pues-
to en el centro de todos sus 
desarrollos.

MAYOR VISIBILIDAD
Uno de los productos más 
conocidos de Samsara es su 
plataforma de seguridad, la 
cual se complementa con cá-
maras de salpicadero, tam-
bién llamadas dash cam. 
Estas últimas en un inicio 
pueden hacer que los con-
ductores se sientan vigilados, 
sin embargo, con el tiempo 
las aceptan porque entienden 
sus beneficios.

Por ejemplo, la empresa 

visualizar posibles riesgos en 
tiempo real, mientras que los 
responsables de seguridad 
pueden examinar detallada-
mente cualquier ángulo de 
un evento grabado.

Johan Land, director de 
producto de Samsara, añadió 
que esta cámara está diseña-
da para resistir condiciones 
climáticas adversas y entor-
nos operativos exigentes.

También fue el encargado 
de presentar nuevas capaci-
dades impulsadas con inteli-
gencia artificial como “Bird’s 

Eye View”, es 
decir, cuatro 
cámaras co-
locadas en la 
parte superior 
del vehículo 
son capaces 
de ofrecer una 
visión en 360 
grados, en lu-
gar de ver un 
canal de ima-
gen por cada 

cámara.
Con esto se pueden detec-

tar objetos o personas alrede-
dor del vehículo y determinar 
si se encuentran en un punto 
de peligro o no, así como avi-
sar una posible colisión tra-
sera y detectar vehículos en el 
punto ciego.

Land resaltó que las dash 
cam ahora cuentan con co-
municación de voz bidirec-
cional que puede ser utilizada 
para guiar y dar más informa-
ción a los conductores, tanto 
por humanos como por agen-
tes de inteligencia artificial.

Por ejemplo, cuando un 
conductor entra en una zona 
geocercada, el agente se co-
munica a través de la cámara 
para señalar información vial 
crítica como un límite de ve-
locidad reducido, una restric-
ción de estacionamiento o un 
riesgo de remolque conoci-
do, todo ello sin necesidad de 

que un ope-
rador realice 
una llamada.

LOS 
AGENTES
Esto último 
también es 
posible por-
que Samsara 
lanzó Agent 
Studio, una 
plataforma 

que permite a los equipos 
utilizar agentes preconfigura-
dos o crear los suyos propios 
desde cero.

Land detalló que tareas 
como la gestión de docu-
mentación, la comunicación 
con los conductores y la co-
laboración con proveedores 
ahora pueden automatizarse 
mediante agentes en cuestión 
de minutos.

Los clientes de la tecno-
lógica ya están desarrollando 
agentes para ofrecer asis-
tencia al conductor, hacer 
resúmenes diarios de man-
tenimiento o para identifica-
ción de conductor y vehículo, 
entre otros.

AHORA EN NINTENDO SWITCH 2

La inteligencia artificial 
puede tener un gran impacto 
en las operaciones y está 
mejorando muy rápido.”

SANJIT BISWAS
CEO Y COFUNDADOR DE SAMSARA
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